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家族企业股东和经销商
都有亲戚

水星家纺由李裕杰与其弟
妹们共同创办，起步于温州苍
南龙港，如今坐落于上海奉贤，
经过数十年成为国内知名家纺
品牌。在李裕杰去世后的一个
月的时间里，水星家纺掌舵者
实现交班，李裕杰的弟弟李裕
陆任董事长，李裕杰独子李来
斌任副董事长，不过，李来斌成
为了水星家纺控股股东水星控
股董事长和法定代表人。

据悉，李裕杰生前分别持
有水星家纺和水星控股9.24%和
35.87%的股权，水星控股持有水
星家纺53.9%的股份。因为李裕
杰三个女儿均放弃继承，李裕
杰所持股份全部由其妻谢秋花
和其子李来斌接手。在招股书
中显示，目前水星家纺的实际
控制人是谢秋花、李来斌。

水星家纺的业绩不错，其
招股说明书显示，2014 年-
2016年，水星家纺营业收入分
别为 17.7 亿元、18.5 亿元和
19.7 亿元，而归属母公司净利
润则达到了1.15亿元、1.34亿
元和1.97亿元。整体来看，业
绩呈现稳步增长的趋势，从招
股书中尚看不到水星家纺是否
会受到李裕杰意外摔伤身亡，
管理层动荡带来的影响。

作为家族企业，李裕杰曾
高度评价几个弟弟和妹妹的贡
献：“没有他们的并肩作战，就
不会有如今水星的成绩。”值得
一提的是，水星家纺股东中有
兄弟姐妹等关系，在其经销商
中，有一些企业也和水星家纺
股东有着远亲关系。

招股书中也提及，水星家
纺前身所在的温州市苍南地区
早在上世纪九十年代已成为全
国家纺产品的集中地之一，不
仅当地存在众多的家纺生产企
业，众多的苍南人也成为全国
各地重要的被服批发商或代理
商。其中不乏一些与水星家纺
股东存在一定亲戚关系的自然
人，这些自然人分散在全国各
地，且大多拥有二十多年的家
纺产品销售经验，在品牌化发
展进程中成为水星家纺开拓当
地市场的重要力量。

据招股说明书披露，至少
有10家远亲经销商在2014年-
2016年间，为水星家纺贡献了
近3.3亿元的营业收入，占3年
总营业收入比重接近6%。

而采用不少亲戚做经销
商，难免让人对其销售价格和
定价方式会产生联想，对此，水
星家纺特别在招股说明书中表
示，公司向作为公司经销商的
远亲销售产品的定价方式为市
场价，定价依据是公司的统一

经销价，并执行与无关联第三
方一样的销售价格。

电商业务占比
仍低于传统渠道

至于外界瞩目的80后创二
代，李来斌对水星家纺最显著的
贡献莫过于筹建、经营电商业
务。公司网络销售模式下实现
的销售收入占主营业务收入的
比重则呈现逐年上升的趋势。
2014 年度、2015 年度及 2016
年度，电商渠道的销售收入分别
为 3.58 亿元、4.64 亿元和 6.41
亿元，占主营业务收入比例分别
为 20.69%、25.51%和 32.75%，年
复合增长率为33.62%。

不过，数据显示，虽然水星
家纺的电商业务发展顺畅，但
目前占据主导地位的销售渠道
依然是李裕杰一辈人创立的传
统销售渠道。

水星家纺延续的是经销（总
经销商加盟、直属加盟）、直营和
网络销售为主，电视购物、国际
贸易和团购为辅的销售模式。
从2014年到2016年，总经销商
加盟模式下实现的销售收入分
别为 10.17 亿元、9.79 亿元和
9.18亿元，占主营业务收入的比
重为 58.64%、53.83%和 46.95%，
虽然比重逐年下降，但目前依旧
占据营收“半壁江山”。

截至2016年12月末，水星

家纺共拥有各类销售终端2606
家，遍布中国大陆31个省、直辖
市、自治区，形成了全国性的营
销网络。数量庞大的加盟体
系，往往需与总经销商和经销
商等分享部分销售环节的利
润，造成水星家纺的主营业务
毛利率略低，此外，水星家纺也
提醒，公司未来若与总经销商
合作关系的稳定性产生波动，
将可能使公司面临一定的经营
业绩波动的风险。

据水星家纺招股说明书透
露，水星家纺的主要产品套件、
被芯及枕芯的毛利率均低于同
行业的富安娜、罗莱生活和梦
洁家纺，主要因公司的各类产
品平均销售价格相对偏低，这
与公司的销售模式相关。公司
的经营结构中相对更加偏重加
盟模式，而同行业上市公司则
趋向加盟与直营并重的模式。
此外，公司通过经销渠道所覆
盖的市场主要是我国二、三线
城市，考虑到当地消费者购买
力和价格偏好，公司产品的定
价较一、二线城市稍低，因此与
同行业公司相比较，公司的套
件、被芯及枕芯的毛利率水平
偏低。

如今的家纺行业增速放
缓，竞争激烈，水星家纺能否在
这场竞争中取得优势，目前来
看还是未知数。

中国黄金旗下
中金珠宝混改落地

黄金行业唯一一家中央企
业、中国黄金集团公司控股公司
中国黄金集团黄金珠宝有限公
司（中金珠宝）的混合所有制改
革24日掀起“面纱”，同步引入
战略投资者、产业投资者并开展
员工持股计划。

记者在24日举行的混改增
资协议签约仪式上获悉，中金珠
宝以未来发展协同程度为重要
原则引入了战略投资者和产业
投资者。其中，战略投资方中信
证券、京东、兴业银行、中融信
托、建信信托、越秀金控、浚源资
本持股比例合计为24.52%；产业
投资方北京彩凤金鑫将持股
9.81%；管理层及核心骨干员工
也将参与持股。

三类投资者本次增资扩股
完成后合计持股比例将达到
41%左右，融资总额预计22.5亿
元。本次增资扩股完成后，中国
黄金集团公司持股比例降至
43%。

中金珠宝是专业从事“中国
黄金”品牌运营的大型专业黄金
珠宝生产销售企业，目前已建立
了覆盖全国的销售网络，接下来
还将有序稳妥推进上市计划，进
一步借助资本市场力量，不断扩
大市场份额和影响力。

据新华社电

银行借力第三方
风控成新风向

不少小企业主近来发现，银
行机构如今不断推出小微贷产
品，甚至在线输入企业信息就能
生成纯信用贷额度，连银行都不
用跑。这其实是越来越多第三
方风控平台提供技术支持的“功
劳”。小微数据化信贷服务平台
元宝铺近日推出产品级风控系
统“火眼智能风控系统”，通过定
制化、可视化技术帮助金融机构
快速实现大数据风控，在业界看
来将让银行小微贷更高效、小企
业贷款更轻松。

以往小微企业难以获得银
行机构信贷支持，核心问题就在
于“成本高”。由于这些企业资
金需求往往小而分散，又几乎散
布在各类行业，银行普遍认为为
小额信贷进行信息采集、授信决
策、甚至开发专门的风控模型

“不划算”。
“银行不愿意做的，让第三

方来做。”元宝铺创始人及CEO
陈瑞贵表示，随着越来越多小企
业经营行为在线化、数据化，这
些数据都能成为判断企业经营
状况的重要依据，第三方平台将
这些小微数据通过行业分类建
模、分析，能助力银行机构高效
进行信贷决策，“一切没有被数
据化的行业都是暂时的，只要数
据化就可以做信贷。”

据新华社电

青年报记者 孙琪
实习生 周逸伦

本报讯“稳中趋好、动能
提升、基础夯实。”昨日，交通银
行负责人在中期业绩披露新闻
发布会，对上半年工作做了如
上12字的概括。

五大行中，交通银行最先
发布今年年中期业绩报告。据
悉，交通银行集团资产总额达

人民币 8.93 万亿元，较年初增
长6.28%。报告期内，实现净利
润（归 属 于 母 公 司）人 民 币
389.75亿元，同比增幅3.49%，明
显高于前两年。

在市场关注的风险防控方
面，交行减值贷款率、逾期贷款
余额、逾期90天以上贷款余额
均下降，而拨备覆盖率则较年
初提高0.52个百分点。

据悉，上半年，交行大力发

展信用卡、资管、市场、贵金属、
票据等转型重点业务和新兴业
务，培育新的盈利增长点。报告
期内，六大事业部制利润中心税
前 拨 备 前 利 润 同 比 增 长
13.77%。另外，该行把握金融科
技和互联网金融发展趋势，以项
目制改革推动手机银行、银银平
台等重点产品创新。正式推出

“手机信用卡”，在业内首创“秒
批、秒用、秒贷”模式，报告期内，

手机信用卡进件累计达到142
万张，发卡量达到103万张。

关于下半年怎么干，交行
负责人表示，下半年交行的主
要任务就是贯彻落实全国金融
工作会议精神，紧紧围绕“服务
实体经济、防控金融风险、深化
金融改革”三项任务，坚定信
心、沉着应对，积极作为、稳中
求进，不断提升经营效率和竞
争能力。

创始人意外摔伤身亡不到三个月，水星家纺悄悄发招股书

家族企业“根深蒂固”电商占比1/3

五大行首份中报出炉

交通银行上半年净利同比增3.49%

在创始人李裕杰意
外摔伤身亡不到三个
月，上海水星家用纺织
品股份有限公司又一次
悄悄发布了招股说明
书，作为典型的家族企
业，80后创二代会否顺
利接班？过去靠兄弟姐
妹一起打拼的企业未来
如何转型？

青年报记者 吴缵超

周培骏 绘


