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青年报记者 吴缵超

本报讯 作为首批互联网
保险公司的安心财产保险，近
日收到保监会的监管函，称存
在违反公司章程规定聘任和解
聘公司高管、“闲时退费”违反
车险条款规定等问题，其中被
监管“点名”的“闲时退费”正是
安心财产保险今年推出的车险
创新业务。

什么是“闲时退费”呢？简
单的说，“闲时退费”本质就是

“按天收车险保费”，开一天车
就付一天保费。安心财产保险
是去年年初成立的互联网保险
公司，作为首批互联网保险公
司，安心保险在今年初推出的

有互联网特色的车险服务“闲
时退费”，车主在出差、旅游等
不用车的日子里，可以将车险
随时退保，系统将自动返还该
区间的保费。

而监管认为，“闲时退费”
违反车险条款规定。就此，保
监会提出三条监管要求：安心
财产保险应立即开展整改；举
一反三，对公司高管管理和车
险业务进行全面自查，排查违
规问题和风险隐患，加强内部
管控，严格制度执行，依法开展
经营，完善内部管理制度，健全
完善合规经营的长效机制；安
心财产保险应高度重视问题的
后续处理，切实加强责任追究，
对相关责任人开展问责。

安心保险因“闲时退费”
违反车险条款被要求整改

青年报记者 孙琪

本报讯 在“房子是用来住
的、不是用来炒的”大背景下，住
房租赁市场渐渐成为银行的兵
家必争之地。记者昨日从交通
银行方面获悉，交通银行日前与
26家房地产企业、广州市住房
租赁协会等5个住房租赁平台
在广州举办“住房租赁高峰论
坛”。交行广东省分行与多家房
企及住房租赁平台签署住房租
赁战略合作协议，给予了包括万
科、保利和佛山市建鑫住房租赁
有限公司在内的签约主体合计
超过 1500 亿元意向性授信额
度，专项用于支持住房租赁业务
发展，再掀住房租赁银政企合作
新高潮。

值得注意的是，从11月3
日，建行在深圳正式推出针对个
人租房者的贷款产品按居贷。
此后1个多月期间，多家商业
银行紧锣密鼓地宣布涉水租
赁住房贷款业务。11 月 28
日，工商银行北京分行宣布，
将为住房租赁市场企业端与
个人端推出专属金融产品。
近期，中信银行已与碧桂园达
成 300 亿元的意向授信，资金
将用于长租房的建设。本月
初，由建设银行担任主承销商
的飞驰—建融招商住房租赁
ABN于2017年12月4日在中国
银行间市场交易商协会成功注
册，并拟于近期发行。这标志着
银行间市场首单住房租赁资产
证券化项目正式落地。

商业银行加码住房租赁市场

上海辖内外资银行总资产创新高

外资银行降低理财门槛“抢客”

虽然国内银行业的竞争在
不断加剧，外资银行对于中国经
济却充满信心，仍然看好中国市
场。数据显示，上海辖内外资银
行的资产总额已经达到了 1.5
万亿元，创出历史新高。由于优
良的营商环境，上海对于外资银
行也有着强大的吸引力。目前，
在华外资银行的存款及资产的
超过半数都在上海，今年又有三
家外资银行的上海分行在沪获
批开业。目前，全球共有29个
国家及地区都在上海设立了金
融营业性机构，总数为230家。

面对越来越多的中资银行
借私人银行抢食高端理财市场，
受限于网点资源的外资银行也
升级客户策略，通过降低门槛为
高端客户量身定制理财产品。

曾经资金量达到1000万元
才可享受由银行私人定制的理
财产品，如今降低至百万元的门

槛，甚至资金量达到50万元即
可“拼单”，而拼单与独立成单的
区别在于，独立成单可自选标
的、收益率等。

外资银行一直是结构性理
财产品的发行“大户”，也是其发
行理财产品的主要形式。近年
来，外资银行为了更贴近国内市
场，在设计层面更注重风险控
制，保本机制明显增加，发行的
结构性理财产品出现了“保本
化”趋势；在期限设计方面，产品
期限有所缩短。

据了解，外资银行的私人定
制产品主要以挂钩型的结构性产
品为主，在部分银行提供的产品
定制服务中，无论是期限、挂钩标
的、看涨或看跌、预期收益率水平
甚至是否100%保本都可以由客户
自行设定，最终是否能定制成功
还要看提出的条件是否能成型。

“客户可以选择银行公开发

售的结构性理财产品，也可以自
己选择标的来定制一款结构性
理财产品。银行公开发售的产
品一般募集期是一周的时间，如
果是独立成单的定制产品，第二
天就可以开始运行。”某外资银
行资深理财客户经理表示。

上述外资银行的客户经理
向记者推荐了一款名为“固定派
息型结构性投资产品（私人定制
款）”期限为6个月。据了解，该
产品每月固定派息，年化预期收
益为6%-8%，金融资产达到100
万人民币或等值外币可以独立
成单，50万人民币或等值外币
可做“拼单”。

记者走访中还发现，大部分
外资银行在对产品信息介绍之
前，都提示和建议客户先进行风
险评估，并根据风险评估的结果
向客户介绍与其风险水平相适
合的产品。

外资银行降门槛揽客

高门槛的私人定制理财产品曾经让很多顾客“望而却步”。然
而，近期对高端客户的争夺大战正从外资银行弥漫开来，原本必须满
足的最低门槛金额也在暗暗地降低。业内人士指出，目前贵宾理财
已经成为诸多外资银行都瞄准的“香饽饽”，而中资银行在网点资源、
文化传统以及理财门槛的优势，使得外资银行不得不降低门槛来吸
引潜在客户人群加入。 青年报见习记者 洪伟

外资银行降低理财门槛，此
举无疑可以吸引更多的资金和
客户，增加资金存量和中间业务
的收入。

某外资银行理财经理告诉
记者，门槛过高是外资银行的优
势，也是劣势。现在，中国刚刚
出现的这一批中产阶级对价格
还较为敏感，设置过高的门槛，
将会让外资银行失去潜在的高

素质客户。
“一方面，外资银行在品牌

和网点覆盖上较中资银行并不
具备优势，降低门槛是希望能多
招揽客户。另一方面，去年以
来，国有银行、股份制银行也在
高端客户上动作不断，这给本来
网点就缺乏的外资银行施加了
更多的压力。”

对此，一位国有银行个人金

融部负责人指出，外资银行的门
槛调整是争夺客户的一个措施，
但银行间竞争更重要的是服务、
理财产品开发能力等，毕竟高端
客户不会只盯准这个门槛而去决
定选择哪家银行做投资，不过外
资银行的降价举动，说明它们也
在向潜在客户领域渗透，这是中
资银行的传统领地，无疑将加剧
中外银行间高端理财的争夺。

中外银行竞争日益加剧

■资讯


