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■资讯

“一站式”企业开户
平安银行上海分行更懂您

为深入贯彻党的十九大精
神、落实“放管服”改革工作要
求，营造良好的营商环境，近日，
平安银行上海分行在总行和中
国人民银行上海总部的指导下，
打通线上线下平台，为企业客户
提供“一站式”服务，提高了开户
时效，将平安银行打造成为更懂
客户的银行。

设立开户专柜
开通绿色通道

平安银行上海分行在网点
设立开户咨询专柜，解答客户
关于企业开户以及账户使用
的疑问。同时，设立小微企
业开户绿色通道，加快开户
进度，提高企业对开户服务
满意度。

打通线上线下开户渠道
提升开户时效

企业可通过7大渠道预约
开户：微信公众号、微信自助填
单小程序、手机银行、网上银行、
对公自助设备、智能填单系统和
H5链接，简化了客户填单内容，
并实现了电子渠道申请和柜面
受理的无缝对接，极大压缩了企
业开户时间。

AI构建风控体系
科技提升专业能力

企业开户新流程中运用
OCR识别、二维码识别、人脸识
别等AI技术，借助前沿科技手
段，防范企业被伪假冒开户，保
护企业利益。

多系统对接加速开户
提升服务体验

在上海人行的指导下，平安
银行上海分行首批完成与上海
市银行账户服务信息系统和企
业账户核准信息管理系统对接，
通过对接工商系统以及影像核
准开户，实现信息高效推送与接
收，提高开户核准时效。

多渠道宣传
营造良好的营商环境

平安银行上海分行将营业
网点作为宣传主要阵地，通过宣
传折页、海报和跑马屏等滚动宣
传；在官网、官微、微信公众号等
线上媒体推出“优化企业账户服
务，平安银行在行动”系列报道，
拓宽宣传辐射范围；深入企事业
单位，加强银行账户知识以及账
户安全使用宣导，做好银行金融
知识的公众教育。

优化企业开户服务是推动改
善营商环节的重要手段，是体现银
行业金融机构社会公共职能的具
体体现，平安银行上海分行将拓宽
宣传辐射范围，力争为客户创造更
好的开户体验，确保将优化企业开
户服务各项工作落实到位，更好地
服务实体经济的发展。

广告

青年报记者 孙琪

本报讯 近期，互联网巨头
阿里巴巴、腾讯频频挥资本动
作频频，添加科技软件业的好
友。两家互联网巨头俨然成为
国内软件业最大、最活跃的科
技投资人。

蚂蚁金服已越来越成为阿
里体系里继阿里巴巴集团之外
的又一个巨头。公开资料显
示，上海云鑫创业投资有限公
司是蚂蚁金服全资子公司，同
时也是其重要投资平台。

6月4日晚，主业为医疗健
康信息化的卫宁健康对外宣
布，称公司正与上海云鑫及其
关联方洽谈重大事项。根据双
方近期沟通意向，双方拟在互
联网+医疗健康领域展开深度、
全面的合作，并进一步推动双
方战略合作升级，具体结算方
式、合作方式等还需要双方进
一步磋商。此外，该公司个别
主要股东正在与云鑫商议公司
股权转让事宜，转让比例预计
达5%以上（含5%），但股权转让
事项不涉及公司控制权变更。
双方将在停牌期间尽快完成相
关协议核心条款的确认及签
署。

这并非个案，此前不久，蚂
蚁金服以类似方式与润和软件
加深合作关系。润和软件上周
对外宣布公司股东王杰、徐鑫
淼与上海云鑫于2018年6月1

日共同签署了《股份转让协
议》，两位股东合计4022万股转
让给上海云鑫之后，上海云鑫
将 持 有 润 和 软 件 总 股 本 的
5.05%，转让价格为 11.48 元/
股。润和软件同日还宣布于
2018年6月1日与蚂蚁金融云
签署《业务合作协议》，双方将
借助各自及关联方的优势，致
力于在金融行业IT系统升级换
代，共同为银行等金融机构提
供创新金融科技服务、自主可
控的平台产品及服务；双方将
共享技术资源、客户资源、团队
资源，共同打造金融科技服务
的新模式，共建金融科技新生
态。

金融信息化软件产品和综
合服务提供商——高伟达5月
底表示，该公司拟与蚂蚁金服
全资子公司上海云鑫签署《合
资公司条款摘要》，该公司、上
海云鑫以及伟达金科业务团队
拟共同投资伟达金科。据悉，
此次合作，高伟达拟以6000万
元现金出资，并以部分无形资
产作价出资，占注册资本的
35%；云鑫投资拟出资1.8亿元，
占注册资本的45%；伟达金科业
务团队拟出资8000万元，占注
册资本的20%。伟达金科业务
团队将在正式投资协议签署完
成后，以设立员工持股公司的
方式出资。

另一家互联网巨头腾讯近
期也是化身科技投行，其先后

宣布联姻东华软件、长亮科
技。5月28日，腾讯宣布对东华
软件控股公司东华诚信注资
12.66亿元，进而持有东华软件
5%股份。依据双方达成的协
议，未来，腾讯云与东华软件将
围绕传统行业数字化转型新需
求，聚焦政府、医疗、能源、金
融、物流等行业核心应用场景，
重点在医疗云及医疗互联网应
用、智慧城市、能源云、金融大
数据四个方向开展深度合作。

今年5月7日，长亮科技公
告，公司股东王长春等同意向
腾讯信息转让其所持有的2137
万股公司股份，占公司总股本
的7.14%。标的股份转让总价
为3.89亿元。腾讯信息不排除
在未来12个月内继续增持。5
月23日晚长亮科技对外称，为
了腾讯长亮金融云项目合作事
项能顺利推进，该公司以自有
资金出资500万元成立“深圳市
银户通科技有限公司”，作为公
司参与本次合作的实施主体。
据悉，该公司此次设立全资子
公司是为了在公司和腾讯云计
算的优势领域内，借助双方各
自及关联方的优势，开展以大
数据、云服务等多个层面的深
入合作，共同推动打造互联网
金融云服务，为国内外的银行
或泛金融客户提供服务，共同
带动和促进互联网金融、跨境
金融、海外业务等金融和泛金
融领域的建设和发展。

六只基金在四家银行发售
对于“独角兽”基金的面世

时间，昨天市场上流传多个版
本。据一名可靠人士告诉记
者，他们掌握的情况如果今天
拿到批文，这些产品都将于6月
11日就开始募集资金，其中，6
月11日至6月15日为零售认
购期，面向个人投资者募集；6
月19日为机构认购期。

此外，有消息称，每家产品
的募资规模的上限是500亿元，
下限是50亿元。如果今日6家
拿到批文，那么从产品申报到
获批，仅仅用了9天，堪称创新
型基金审批史上最快的速度。
相关渠道人士告诉青年报记者
这类创新型产品是为了迎接

“独角兽”回归A股，因此被称为
“独角兽定制基金”。

从销售渠道来看，本次发
售的六只基金渠道都为大型银
行，其中华夏、汇添富、南方三
只基金在工行发售，易方达的

产品在建行发售，招商的产品
在招行发售，嘉实的基金在中
行发售。销售目标下限50亿元
上限500亿元。

战略配售减少了市场冲击
昨天南方基金公司向记者

介绍了何谓“战略配售的对
象”。他以工业富联IPO为例，
战略投资者的选择，主要考虑
资质优异且长期战略合作的
投资者，包括三大类型：具有
良好市场声誉和市场影响力，
代表广泛公众利益的投资者；
大型国有企业或其下属企业、
大型保险公司或其下属企业、
国家级投资基金等具有较强
资金实力的投资者；与发行人
具备战略合作关系或长期合
作愿景，且有意愿长期持股的
投资者。

那么，什么样的公司可以
引入战略配售的发行方式？对
方表示首次公开发行股票数量
在4亿股以上的，或者在境内发

行存托凭证的，可以向战略投
资者配售股票。发行人应当与
战略投资者事先签署配售协
议。发行人和主承销商应当在
发行公告中披露战略投资者的
选择标准、向战略投资者配售
的股票总量、占本次发行股票
的比例以及持有期限等。战略
投资者不参与网下询价，且应
当承诺获得本次配售的股票持
有期限不少于12个月，持有期
自本次公开发行的股票上市之
日起计算。

战略配售对市场又有什么
意义？上述人士表示，首先扩
大了投资者的范围，让有实力
的以及更代表广泛公众利益的
机构参与，减少了对市场资金
的需求；其次，通过战略配售引
入长期的战略合作伙伴，特别
行业上下游相关的核心合作伙
伴，将更加促进公司业务的良
好发展；此外，公司通过设定较
长的锁定期降低市场的波动，
减少了发行对市场的冲击。

瞄准战略配售大蛋糕

“独角兽”基金或将火速获批

阿里巴巴、腾讯加速添加软件业“好友”

信息化资源入口争夺拉开战幕

昨日，金融从业人士的朋友圈被华夏、嘉实、南方等六家基金公司晒出的
一组新品海报刷屏，这些海报都以动物头像为主题，神秘但马上将至的意味
很浓。而青年报记者昨日从相关渠道获悉，因为这六家机构或将于6月6日
拿到“战略配售灵活基金”（即市场传闻的“独角兽”基金）的批文。

青年报记者 孙琪 青年报记者 孙琪

本报讯 上海的银行业已有
超百年历史，日前，上海金融文
化促进中心和上海金融理财师
协会联合主办了《金融文化传
承·发展及传播》论坛。作为“金
融筑梦跨两岸”的系列活动之
一，此次论坛旨在探寻上海金融
文化如何在传承与创新中寻求
突破。

论坛现场，各位发言嘉宾从
从金融改革发展中的文化特性
及内涵，文化发展与企业发展的
关系，企业文化如何传承及发
展，金融企业家的职责及在新形
势下怎么传播及途径，自媒体的
运用等，阐述了各自观点。

上海金融理财师协会副会
长兼秘书长卫国强表示，文化的
概念很大，金融文化概念可延伸
为涉及金融产品和经营发展理
念的语言、文学、艺术等方面的
表现形式。“金融也要树立文化
自信，传统中国金融与现代西方
金融有很大不同。我们要理清

金融文化传承和发展脉络，同时
要与时俱进，尽可能地多维度地
促进金融文化建设。”

交通银行新闻发言人、党委
宣传部部长帅师以交通银行百
年金融品牌的嬗变为主线，分
享了金融企业文化的传承与发
展。帅师表示，现代金融服务
企业在支持经济建设、服务大
众民生等方面发挥了重要作
用。随着市场竞争的日趋激烈
和经济全球化进程化的加快，
能否形成独具特色的金融企业
文化，逐步成为金融企业参与
市场竞争、提高经营管理水平
的“软实力”。

原东方证券董事长王益民
则分享了他对当前金融企业文
化建设的思考。王益民指出，现
代金融企业所具有的各种外在
制度和规则的形式目前国内金
融企业基本上都有，但这些制度
和规则还没有真正地融入我们
的企业价值体系，当前亟待加强
金融企业文化建设，重塑正确
的企业价值观和经营理念。

申城金融人士热议
上海金融文化创新


