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你的家乡是什么颜色？对于内蒙古乌兰布和沙漠边的孩子们而言，
家乡只有贫瘠的黄沙，当不得不跟随父母屡次迁徙时，他们只能把“美丽
家园”的心愿深藏心底……

近日，上汽通用汽车与中国
环境文化促进会共同发起的“绿
动未来”环保公益平台携手NPO
绿色生命组织带领30余名来自
全国各地的志愿者，共同前往内
蒙古磴口县乌兰布和为沙漠边
的孩子们种下一片“心愿林”。
活动现场，“绿动未来”志愿者们
与当地孩子一同栽种下1万余棵
梭梭树，同时与NPO绿色生命理
事长易妈妈及当地小朋友代表
共同为“绿动未来心愿林”揭幕，
并见证“绿动未来环保公益实践
基地”落成。

内蒙古磴口县位于乌兰布
和沙漠东缘，因为紧靠这个东亚
地区最大的沙尘源地，当地人民
饱受风沙侵袭，只有种树才能巩
固沙土，改变现状。1棵树能改
善10平方米的土地荒漠化问题，
2015年起，“绿动未来”环保平台
便走进内蒙古植树防沙，累计种
下1万余棵梭梭树，让数万平方
米的荒漠变成绿洲。“以前这里
光秃秃的，一眼望去都是沙子，
现在这里多了很多树，挡住了好
几次大风沙……”当地孩子们兴
奋地告诉我们，经过三年的努
力，他们家乡终于多了许多好看

的绿色。
今年，“绿动未来”环保公益

平台再次栽种下1万棵梭梭树，
为沙漠边的孩子们建成一片“绿
动未来心愿林”，完成孩子们不
再迁徙的心愿。同时，为了让更
多人一起关注这群“沙漠边的孩
子”，“绿动未来”平台还在内蒙
古磴口县设立了继甘肃庆阳、安
徽宿州之后的第三个“绿动未来
环保公益实践基地”。

“环保微课堂”作为一个重
要环节，也 在 活 动 中 持 续 展
开。易妈妈的老朋友、公益名
人方青卓为志愿者和当地小朋
友们带来了一堂生动的“土地
荒 漠 化 科 普 ”主 题 环 保 微 课
堂，拉开了活动序幕。“小梭
梭，大改变”、“荒漠生态多样
性”、“追忆内蒙第 1 道生态防
线”……主题丰富的“环保微
课堂”以及身处实地的环境文
化体验，让绿动未来志愿者和
当地小朋友们不仅对内蒙古
生态环境的了解更加深入，并
且相约要用实际的环保行动
守护美丽内蒙古。“环保不是
一个人的事，要靠大家的力量
才能长远。我希望能有越来

越多的志愿者来到这里种树，
给沙漠边的孩子一个绿色未
来……”对乌兰布和的未来，
易妈妈饱含期待。

“绿动未来”平台不仅帮助
沙漠边的孩子，还希望让更多孩
子懂得环保，用自己的小行动建
设美好家园。今年，平台主办方
上汽通用汽车与中国环境文化
促进会共同推出了“绿色童享·
中国儿童环保教育五年计划”，
力求用五年时间（2018年-2023
年），深入儿童环境教育实践，以

“绿动未来”系列环保公益儿童
剧巡演季、“一杯水的约定”两大
品牌活动为主线，通过打造紧扣
环保主题的儿童剧、公益绘本、
环保课堂、公益图书馆等高品质
环境文化产品，开展“绿动未来”
系列环保公益儿童剧全国巡演、

“一杯水的约定”、“跟随易妈妈
去内蒙植树”等主要以儿童为目
标受益人群的品牌活动，培养一
代儿童的环保意识，带动以亲子
家庭为核心的人群对环保公益
的认知与行动！

关于“绿动未来”环保公益
平台：

“绿动未来”环保公益平台由

上汽通用汽车有限公司和中国环
境文化促进会联合主办，旨在弘
扬生态文明，传播环境文化，推动
全社会营造尊重自然、保护自然
的生态文明理念。平台自2015

年启动上线以来，累计发布环保
公益项目420个，开展线上互动
活动130余次，线下大型活动40
余场，让超过百万人在环保公益
活动中获得乐趣。

2018“绿动未来”易妈妈内蒙古植树活动顺利举行
“绿动未来心愿林”及“绿动未来环保实践基地”落成

广告

青年报记者 钟雷 摄影报道

本报讯 上美、百雀羚、绿地集
团、东原集团……这些企业名称出现
在一起，多半是在商业峰会论坛的现
场。然而，8月8日，这些企业却齐聚
奉贤区庄行镇，干起了一件与主业不
相关的“闲事”：向当地果农订购蜜
梨、黄桃，帮助他们缓解“丰产不丰
收”的局面。

在20多家企业的帮忙下，仅一
天时间，350吨蜜梨、171吨黄桃便销
售一空。“就像做梦一样。”看到家里
的蜜梨有了销路，果农熊道琼这样感
叹道。

果香也怕巷子深
区委书记来当“店小二”

由于天气大好、水分充足等原
因，今年奉贤著名的农产品蜜梨、黄桃
均迎来久违的大丰收。据区农委统
计，4234亩庄行蜜梨总产量达1600万
斤，每亩平均产量近4000斤；8000亩
青村黄桃总产量1.125万吨左右，每
亩平均产量近1.4吨。两大农副产品
的产量均相比过去翻一番，梨、桃的个
头也比过去大一倍，且口感更好。

眼下正是蜜梨集中上市季节，按
照往年的产量，自7月25日上市开
始，10天不到就销售完毕。但今年，

任凭镇、村、梨农使出浑身解数销售
蜜梨，仍有660万斤蜜梨没有优质销
售渠道，卖不出好价钱，830户梨农
面临“丰产不丰收”的困境。黄桃的
销售情况也近似。

“果香也怕巷子深”，为了给家里
的蜜梨找到出路，果农们向政府“寄
去了求助信”。作为区人大代表，庄
行镇的冯文花没有想到，提交建议的
第二天，她就得到了区委书记庄木弟
的回应。“农民急难愁、愿思盼就是我
们奋斗的方向，要当好’店小二’，政
府不能缺位，要主动做品牌农产品
的’推销员’！”为了让每一位果农都
能丰产丰收，他带人深入田间，摸清
了果农的人数、果树的亩数和当前遇
到的销售瓶颈。经过调研，庄木弟对
果农们留下了一句承诺：“必须要创
新销售模式，调动一切可以调动的力
量，尽快解决所有果农的实际困难。”
经过区农委、区大调研办、区工商联
等共同研究“会诊”，解决方案最终出
炉：为果农办村口订货会。

通过多方呼吁，奉贤区多家内外
知名企业家愿意作为首批“买家”前
来“尝鲜”。8月8日，20余家企业齐
聚订货会现场。

村口搭建订货会
一小时成交360余吨水果

“我家里种了5亩黄桃，共一万
斤，现在还剩五分之四的销路没有着
落。”在订货会上，青村镇解放村居民
小徐上台诉说了自己面临的黄桃滞

销情况。除了她之外，还有许多果农
也面临着同样的担忧。

了解到果农们的困扰后，20余家
企业纷纷在现场就“签单”。“我们订购
6万斤蜜梨、1万斤黄桃。”“我们买3万
斤蜜梨、1万8千斤黄桃。”随着一笔笔
大额订单的落地，果农们悬着的心终
于落下。短短一个小时内，现场就成
交了247吨蜜梨、114.55吨黄桃。

此外，奉贤通过城乡党组织帮扶，
上海电气、上海国盛集团、上海城投集
团等也积极响应，帮助各结对村采购
蜜梨，总计19072箱，近95.36吨。

“大企业能关心梨农近况，为我
们想办法、找销路，心里真的踏实不
少。”庄行镇存古村村民朱桂兴当天
谈下了1000箱蜜梨的订单，说起这
笔订单，66 岁的老爷子瞬间红了
眼。庄行镇杨溇村的村民沈国林同
样圆了“丰收梦”，71岁的他一下把
家里2.6万斤蜜梨都卖了个精光，按
每斤4元来算，他能获益10多万元。

据了解，目前奉贤区区委在实施
乡村振兴进程中，明确把大力发展“三
品一标”作为打响奉贤“绿色品牌”的
重要内容，聚焦解决农户的生产、销
售、管理难题，重点在农副产品品质提
升、打开产品销售渠道、农民增收等方
面做文章。其中，青村镇正在不断完
善农产品市场和营销体系建设，通过
果品分拣机按规格、甜度等要求进行
分级包装，明晰黄桃品级。同时借助
微商平台、淘宝网店等品牌电商资源，
全面拓展黄桃农产品销售渠道。

区委书记来当“店小二”为奉贤果农吆喝卖蜜梨黄桃

村口搭建订货会 果农丰产又丰收

许多知名企业家愿意作为首批“买家”前来“尝鲜”。


