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全国四成以上的新能源汽
车产自长三角地区。

长三角，北起江苏连云港、
南至浙江温州，其间抱江通海的
深水良港串联成网：连云港港、
上海港、宁波舟山港……进入今
年4月，港口码头开启“春忙”模
式。中欧班列到港实现海铁联
运，新能源汽车“出海”进程加
速，成为长三角乃至中国经济新
的增长点。

4月1日，一艘巨大的滚装
船在连云港港停泊就绪。经过
16小时装船作业，2408辆经陇海
铁路抵达连云港港的上汽名爵
新车，将走水路，驶向墨西哥拉
萨罗卡德纳斯港。

“从空中俯瞰，连云港港东
方港务分公司码头与铁路陇海
线无缝衔接。”上汽安吉物流驻
连云港港负责人尚锋说，这里的
铁路与码头最近处仅50米，作业
高效且国际航线丰富，能大大降
低企业的国内运输成本，国内公

铁海组成的交通网络能很好串
联起上汽乘用车的多个工厂。

近年中国汽车市场向新能
源快速转型，上汽集团新能源汽
车紧抓出海机遇，2023年海外市
场销量达到120.8万辆，同比增
长18.8%。其中，旗下MG名爵品
牌全球年销量超过80万辆。

尚锋说，今年国际市场仍有
诸多不确定，但中国新能源汽车
产业出海竞争的势头已经显现，
MG名爵已根据海外客户需求量
身定制了纯电动和混动多款新
车型，既能满足绿色环保需求，
也更加适应海外应用场景，目前
已“整装待发”。

新能源汽车“出海”并不单
单走海上航线，依托贯穿亚欧大
陆的中欧班列，不少来自中国市
场的二手新能源汽车，成为中亚
乃至欧洲地区的抢手货。“中国
汽车凭借在电动化、智能化领域
的优势，在海外一些国家越来越
受欢迎。二手汽车既能符合许

多国家的法律法规，出口价格也
更有优势。”连云港中哈国际物
流有限公司总经理葛恒学说，二
手新能源汽车出口正迎来“春
天”。

“铁路运输环境稳定、线路
平稳，不易对新能源汽车造成损
伤，更加受到客户青睐。”苏美达
成套公司国际贸易事业部总经
理钱有文介绍，苏美达扎根长三
角，出口的二手车中新能源车占
比达60%，主要出口方向为中亚、
中东和东南亚。

中国新能源汽车“出海”，以
破竹之势乘风破浪。“汽车工业
是一个影响广泛的产业，对锻
造、加热、焊接、冲压、机械加工
等设备会产生大量需求，对相关
产业的发展起到重要的推动作
用。”江苏省工业和信息化厅产
业转型升级处处长熊斌谦说，中
国汽车工业向外突破，寻找更广
阔的需求空间对中国经济增长
能够提供较大助力，有望成为中

国经济新的增长点。
中国新能源汽车贸易月度

监测报告显示：2024年2月，中国
新能源汽车进出口总量为15.1
万辆，同比增长18.1%。其中，出
口 14.0 万辆，同比增长 15.4%。
2024年1-2月，中国新能源汽车
累计进出口总量为32.7万辆，同
比增长22.3%。

伴随中国在新能源汽车领
域占据相对优势，世界产业格局
加速演变。长三角“4小时产业
圈”蓄能聚力，“链”上发力，筑牢
基本盘，畅通内外循环，一批新
能源汽车“链主”企业牵引零部
件配套商陆续落户。

位于长三角中心地带的江
苏省常州市，围绕新能源汽车产
业已培育和集聚3400多家上下
游企业，产业规模超过 7680 亿
元。据常州海关统计，2023年常
州市电动载人汽车出口 41062
辆，同比增长731%。

“目前常州基本形成了向上

融入上海大都市圈、向东加快苏
锡常一体化、向西接轨南京都市
圈、向南协同苏皖区域合作、向
北联动常泰跨江融合的区域协
同发展格局。”常州市工业和信
息化局局长严德群说，常州发展
成为长三角先进制造业基地，得
益于长三角一体化发展实践。
以此为基，一批企业通过在海外
建立研发中心和生产基地，推动
新能源汽车技术的创新和应用，
进一步提升了其在国际市场的
竞争力。

长三角一体化发展，势必推
动长三角优势产能、优质装备、
适用技术和标准更好地“走出
去”。受访专家普遍认为，2024
年新能源汽车“出海”将是机遇
多于挑战的一年。低价与产能
优势是基础，产业链安全可控是
保障，技术优势与创新是口碑，
中国新能源汽车“出海”将迎来
新的发展机遇。

据新华社电

买车价格差不多
卖车价可以松动

数据显示，上海2023年新
车注册量 65.6 万辆，同比增长
6.3%；二手车交易量达 57.3 万
辆，同比增长 19.6%；回收各类
报废汽车2.31万辆。

吴先生的丰田奇骏已经开
了将近10年，此番看到购车补
贴政策出台后，便有了置换的打
算，于是，他和太太去了不少4S
店询价。

“虽然我的旧车二手车市场
可能卖得更贵，但我们家就会有
一段‘无车期’，很不方便，所以
我还是选择4S店，旧车直接换
新车，一切手续店里都会帮我们
办好，旧车交掉后，新车马上开
回家，比较省事。”吴先生告诉青
年报记者，“我们问下来，新车其
实价格都差不多，报价顶多相差
一两千元，可以松动的是旧车的
出售价格。”

然而，让吴先生大跌眼镜的
是，他的旧车各家4S店报价差
距还不小：最高的5.5万元，最低
才3.6万元。

但是，这5.5万元并不是铁
定的到手价，只是“当天价”，因
为二手车每天的价格是波动的，
如果回去考虑几天再去，说不定
就不是这个价了。吴先生认为，
这就存在着4S店会用虚高的二
手车报价来吸引消费者去购买
新车，除非报价当天确认购买，
这个价格才是真正的价格。

吴先生发现，有些品牌的新
车厂家会“降价促销”，但这个说
法比较忌讳，所以他们会采用

“置换补贴”的方式，把钱算到二
手车的报价里，但换个车型，说
不定就没有这个补贴了。“4S店
销售员告诉我们，他们开票的价
格是有底线的，不能突破这个底
线，如果突破这个底线，4S店会
被车企罚款的，所以他们只能在
其他方面给到消费者一些优
惠。”

网红电动车迭代快
要考虑贬值率

《2023 年度汽车流通行业
信息监测发展报告》显示，上海
新车车主的平均年龄已经下降
到40岁以下，年轻人已成为消

费新主力。而时尚、拉风的网红
电动车更是得到了越来越多年
轻消费者的青睐。

记者从部分汽车销售企业
方面获悉，现在上海主要是存量
市场更新置换，目前电动车销量
更好。

“我们有一家华为AITO 单
店月销量要超过100台。”一家
汽销企业负责人告诉记者，“最
近最热门的肯定是小米，小米自
3月28日发布会后，每天店里都
是人山人海，以我们宝山店为
例，一个周末就收集到订单接近
500张。”

虽然对网红电动车的各种
新功能非常动心，但是吴先生表
示自己考虑下来还是购买传统
车型。

“现在电动车已经变成快
消品，就像手机一样，迭代非常
快，可能半年就会出一款新产
品，那原来的老型号贬值率就
很高。而传统车型的发动机、
变速箱和底盘相对稳定，每代
产品没有革命性的变化，因此
它的折损率是可以估算的。”吴
先生建议热爱潮流新功能又不

在意汽车折损率的消费者，可
以选择网红车。

不过吴先生提醒，如果要
购买电动车，最好自家小区就
有充电桩。“虽说现在充电桩越
来越普及，充电也很方便，但是
容易产生‘里程焦虑’，充个电
起码要半个小时到一个小时，
如果不能在家里充电，就会比
较麻烦。”

置换成电动车后
蓝牌变绿牌

根据上海新一轮燃油车以
旧换新补贴政策和新能源汽车
置换政策，自 2024 年 1 月 1 日
至12月31日，置换燃油车可申
请一次性2800元购车补贴，置
换电动车可申请一次性10000
元购车补贴。

但是需要注意的是，这个
补贴也是有门槛的，具体规定
是——

置换燃油车：个人消费者报
废或转让（不含变更登记）本人
名下在本市注册登记的国五及
以下排放标准非营业性燃油小
客车，并且在本市市场监督管理

部门登记的汽车销售企业购买
国六B燃油小客车新车，注册使
用性质为非营运的，可申请一次
性2800元购车补贴。

置换电动车：个人消费者报
废或者转让（不含变更登记）本
人名下在本市注册登记的非营
业性小客车，并且在本市市场监
督管理部门登记的汽车销售机
构购买纯电动小客车新车，注册
使用性质为非营运的，可申请一
次性10000元购车补贴。

“目前具体流程还没出来，
但是政策已经出台，大家只要把
手续文件准备好就行了。”汽销
企业方面提醒道，如果原来是普
通蓝色车牌的消费者，虽然购买
电动车后需要换成车牌号不同
的绿牌，但原先的车牌和购车额
度还是保留的。

记者查询后发现，去年燃油
车和电动车的购车补贴申请平
台还不一样，需要提交的凭证包
括：报废或转让的旧车车辆本市
注册登记的号牌号码、《二手车
销售统一发票》、新购车辆本市
注册登记的号牌号码、《机动车
销售统一发票》等。

长三角新能源汽车加速“出海”

市场回暖，“旧车换新”如何避坑？

上海市商务委最
近发布了新一轮燃油
车以旧换新补贴政策
和新能源汽车置换政
策。由此，一季度末汽
车销售市场开始回暖，
根据以往惯例，小长假
期间新车销售将再度
升温。那么，置换新车
如何避坑？来听听“过
来人”怎么说。

青年报记者 郭颖

青年报记者 吴恺 摄


