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近年来，中国工商银行上海市分行持续加大
普惠金融支持力度，聚焦文旅、商户、外贸、专精特
新、涉农等重点领域小微客户融资需求，通过“精
准、流畅、全面”的普惠金融服务，全力守护着升腾
的沪上烟火。

■资讯

守护小微创业梦

助力实体经济高质量发展
中国工商银行上海市分行深耕普惠金融发展沃土

相知相守 铸就滚烫伙伴情
“绿蚁新醅酒，红泥小火炉。”

咕嘟咕嘟翻腾的锅底，升腾的雾
气里，牛油的辛香、花椒的特殊香
气、辣椒的呛辣，混合在一起，让
人食欲大开。上海某火锅店伴随
新零售时代的脚步不断调整布
局，在全国开设多家分店，也结下
了与工行接洽合作的缘分。

“消费者选择品牌，第一个看
的是品牌公信力，第二个看的是
品牌是否符合食品安全规范。”火
锅店陶老板在餐饮领域深耕多
年，对品牌经营深有感触。此前
随着企业集团战略布局的调整和
经营规模的扩大，资金周转问题
迫在眉睫。工行上海黄浦支行的
客户经理在日常走访中得知陶老
板的情况，认真分析企业融资需
求及实际经营情况，推荐陶老板
办理数字普惠税务贷业务，获得
了150万元贷款资金支持。为进
一步加强服务力度与深度，工行
上海黄浦支行以普惠金融服务为
起点，以企业经营发展需求为目
标，为企业提供包括日常结算、代
发工资、POS机安装在内的综合金
融服务。在一次次服务中，工行
与陶老板建立了友好伙伴关系，
也凭借着热情、全面、细致的服务
获得好评。“创业的道路是孤独
的，感谢工行一路以来的专业服
务！”陶老板动情地说。

相识相伴 谱写银企合奏曲
耿先生与工行上海虹桥商务

区支行相识于2021年。上世纪
末，耿先生来到上海创业，扎根于
铜川路市场，向餐厅提供海鲜与
牛肉等货源。多年来他深耕进口
海鲜资源，逐步获得了多项代理
权。2013年，耿先生进军餐饮行
业，严格把控海鲜品质，凭借独特
的烹饪方式和优雅闲适的就餐环
境，成功打响餐饮品牌。疫情期
间，工行精准滴灌受影响较大的
餐饮行业，加大对小微企业信贷
支持。工行客户经理走访得知耿
先生的创业故事与资金需求，灵
活运用数字普惠经营快贷产品和
分行特色普惠贷款产品，先后多
次为企业提供资金支持。

近两年，公司拥有一定市场
和口碑基础，耿先生开始制定长
期经营规划：走出上海，向国内市
场扩张。虽然多年的积累沉淀可
以承接多家品牌门店“齐开放”，但
大量资金、人力的消耗，导致企业
铺底资金周转乏力。这时，耿先
生想到了身边的老朋友工行上海
虹桥商务区支行。工行了解情况
后，立即组织服务团队，走访调研
门店的新增情况和发展规划，向
耿先生推荐了焕新升级的经营快
贷产品。该产品创新升级开放申

请、一键出额、自主提额、提款灵活
等功能，为小微客户提供更便捷、
高效的信用贷款融资服务。耿先
生通过工行个人手机银行APP普
惠版，线上提交融资申请，一次性
授权多元场景数据，实时就测算
出了最优融资额度，快速解决了
企业日常周转的资金需求。

相携相促 构建服务“生态圈”
沪上某酒店集团是工行上海

漕河泾支行的合作伙伴。此前企
业经历了较大的变化发展，工行始
终陪伴左右，围绕酒店住宿行业特
点，为小微企业客群因地制宜创新
金融产品和服务，优化“酒店加盟
商快贷”分行特色场景融资方案，
配备专业服务团队，做到及时受理
申请、精准对接，为百余户酒店加
盟商持续不断地提供金融支持，有
力支持当地文旅产业发展。

不仅如此，工行上海分行还持
续优化产品与服务体系，辖内各家
支行为沪上小微企业发展不断注
入源头活水，提升普惠金融服务质
效，推动工作落实落地，先后开展

“走万企 提信心 优服务”活动，发
布“金融支持现代服务业行动方
案”，与物流运输、餐饮、住宿等现
代服务业代表企业签署战略合作
协议，共同推进企业高质量发展；
通过不断打通产业链各个环节，深
度开展与各类连锁服务业多场景
的深入合作，打造现代服务业“生
态圈”，为更多小微客群提供全面、
精准的普惠金融服务。

中央金融工作会议指出，要
做好科技金融、绿色金融、普惠金
融、养老金融、数字金融“五篇大
文章”，为推进普惠金融高质量发
展指明了方向。作为广大小微企
业坚定的支持者和同行者，工行
上海分行认真贯彻落实党中央决
策部署，通过多项金融服务措施
持续践行金融工作的政治性、人
民性，不断提升普惠金融服务的
覆盖面、可得性、满意度。

强化经营发展“主阵地”。工
行上海分行充分发挥网点阵地作
用，基于客户需求整合网点资源、
优化网点普惠建设，推进业务更

“接地气”；强化供需对接，开展“园
区伙伴计划”专项活动，提高对产
业工业园区小微企业的覆盖率和
渗透率；搭建生态合作联盟，深化
与保险公司、担保公司合作，切实
解决普惠客群急难愁盼问题。

争当小微企业“助推器”。针
对小微企业资金需求“短、小、散、
急”的特点，工行上海分行通过推
出小额、便捷的信用类贷款产品，
满足企业灵活用款需求；抵质押
类产品则可满足企业全生命周
期、全方位金融需求；数字供应链
为基础的交易类产品，着重解决
产业链中普惠客户融资难题。

青年报记者 孙琪

本报讯 以“沪惠保”为代表
的城市定制型商业医疗保险即

“惠民保”已走过五年发展历程，
记者日前从第四届复旦大学普惠
保险与创新论坛获悉，截至2024
年10月31日，各省、自治区、直辖
市共推出298款“惠民保”产品，目
前正常运营产品为199款。在这
些“惠民保”产品中已纳入的药品
超千种，覆盖各类肿瘤和罕见病。

在论坛上，复旦大学经济学
院副院长、风险管理与保险学系
主任许闲教授团队发布《2024年
城市定制型商业医疗保险（惠民
保）知识图谱》（以下简称《知识
图谱》），《知识图谱》审视“惠民
保”市场整体风貌，剖析“惠民
保”产品运营表现，洞察“惠民
保”市场未来发展趋势。这也是

该报告连续第四年发布。许闲
表示，“惠民保”诞生至今，以“不
限年龄、不限职业和不限既往
症”的普惠特征，将低收入、非标
体、新市民等群体纳入保障范
围，推进了我国医保、医疗、医药

“三医”协同联动的进程。“‘惠民
保’整体迭代表现出‘保障提升’

‘责任多元’的特点。”许闲介绍。
论坛上,“特药目录”议题重

要性讨论热度较高，“特药目
录”涵盖恶性肿瘤、罕见病用
药，《知识图谱》指出“惠民保”

“特药目录”的调整应与当地疾
病发生率高度相关，追求因地
制宜，特色创新，紧密衔接基本
医保药品目录、国谈目录、集采
目录，建立基础“特药目录”有
助于形成良好市场预期，更好
地发挥商业保险支付作用。

“惠民保”迭代聚焦“保障提升”

商品房预售许可撤回公示
我司开发的位于海鹏路789弄《金

海华城和盛佳苑》商品房项目，于2023
年11月03日已领取商品房预售许可
证（证号为浦东新区房管（2023）预字
0000365号），该商品房尚未预订、预售
及以任何其他方式销售，拟申请撤回
该预售许可，现按规定予以公示，公示
期为15天，自2024年12月13日至
2024年12月30日止。利害关系人有
异议的，可在公示期届满前向原发证
机关（浦东新区建设和交通委员会）提
出，联系电话：20585124。

公示人：上海申悦房地产开发有
限公司

2024年12月20日

商品房预售许可撤回公示
我司开发的位于顾荣路 129 弄

《金海华城顾锦佳苑》商品房项目，于
2023年12月14日已领取商品房预售
许可证（证号为浦东新区房管（2023）
预字0000440号），该商品房尚未预订、
预售及以任何其他方式销售，拟申请
撤回该预售许可，现按规定予以公示，
公示期为15天，自2024年12月13日
至2024年12月30日止。利害关系人
有异议的，可在公示期届满前向原发
证机关（浦东新区建设和交通委员会）
提出，联系电话：20585124。

公示人：上海申悦房地产开发有
限公司

2024年12月20日

商品房预售许可撤回公示
我司开发的位于顾荣路69弄《金

海华城东尚佳苑》商品房项目，于
2023年12月04日已领取商品房预售
许可证（证号为浦东新区房管（2023）
预字 0000418 号），该商品房尚未预
订、预售及以任何其他方式销售，拟申
请撤回该预售许可，现按规定予以公
示，公示期为15天，自2024年12月13
日至2024年12月30日止。利害关系
人有异议的，可在公示期届满前向原
发证机关（浦东新区建设和交通委员
会）提出，联系电话：20585124。

公示人：上海申悦房地产开发有
限公司

2024年12月20日

青年报记者 陈颖婕

本报讯 近日，“富邦财经趋
势论坛——2025年全球经济与
市场金融展望”在富邦华一银行
直播间火热进行，本次论坛主讲
人是富邦金控首席经济学家罗
玮博士，作为一名经济学理论和
实务分析经验丰富的专家，罗玮
博士对全球金融格局变化和经
济发展有着深刻的理解。

随着全球各地区在经济发

展中的相互依存度日益增强，金
融市场上微小的趋势变化也可
能引发巨大波澜。本次论坛从
2025年全球经济关注焦点出发，
深度剖析国际政治和经济变化
产生的相关衍生效应、主要国家
经济发展趋势和央行政策推动、
区域地缘政治及国际贸易政策
变化对全球经济和金融市场的
影响，帮助企业客户掌握关键市
场信息，进行更精准的财务与投
资决策。展望2025年全球金融

市场表现。外汇市场方面，他预
测仍由美国经贸政策及美联储
政策调整节奏主导市场资金动
向，日本央行货币政策动向及国
际金融市场波动，可能导致日元
套利交易回流；若全球景气同步
复苏，资金将流向较高报酬的非
美货币。在原物料市场上，地缘
政治问题则影响原物料价格波
动，随着市场对国际地缘政治与
美国经贸政策疑虑升高，贵金属
具有进一步上扬空间。

富邦财经趋势论坛顺利举行

青年报记者 孙琪

本报讯 对于初创科技企业
来说，想要从银行获得首笔贷款
并非易事。记者日前采访获悉，
为有效破解“首贷难”，沪上金融
机构以金融赋能科技创新，为科
技企业送来“及时雨”。

上海乘黄智造计算机科技有
限公司成功研发出拥有自主知识
产权的CIM系统，该系统可应用
于晶圆制造、光伏、LED等泛半导
体制造领域。目前，团队正在研
发超越国际一流水平的 CIM 系

统，为中国半导体产业发展提供
强有力的技术支撑。初创企业往
往面临资金短缺的难题，乘黄智
造也不例外。在企业发展初期，
创始人杨旭东个人投入了大量资
金，但随着研发的深入，资金需求
也越来越大。此时，兴业银行上
海张江支行伸出了援手，为其提
供了100万元研发贷，成为该企
业首家贷款银行。

“‘研发贷’面向的是刚刚
注册成立，还没有科技型中小、
高新技术这些资质身份的企
业。这些企业在一般银行是没

法贷到款的。我们银行的研发
贷产品，专门针对初创期科技
型企业，不要求企业提供抵押
担保，而是在充分了解创始团
队过往经历和创业过程的基础
上，以创始人为评判核心，为企
业发展注入资金活力。”兴业银
行上海张江支行行长夏万杰介
绍。

“银行的贷款，让我们走过了
最艰难的点。”获得兴业银行贷款
后，乘黄智造的业务迅速发展，订
单量不断增加。目前，该公司已
与业内多家企业达成合作。

沪上金融机构以金融赋能科技创新

第四届复旦大学普惠保险与创新论坛现场。 受访者供图


