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新年新气象，活力满校园！2月17日，上海
市宋校嘉定实验学校迎来了2024学年第二学期
开学典礼。清晨，校园内张灯结彩，喜气洋洋。
老师们身着红色服装，与吉祥物“灵蛇”一起迎
接学生返校，欢声笑语中开启了新学期。

庄严升旗，寄语成长 开学典礼在庄严的
升旗仪式中拉开帷幕。校长勉励同学们强健体
魄、自主探究、团队协作、实践积累，争做“四有”
好少年。

中学生原创话剧《蛇年说蛇》将典礼推向高
潮。双胞胎姐弟灵灵和星星带领观众体验了年
味十足的除夕夜，巧妙融入“蛇”的智慧与韧劲，
寓意新学期灵动进取。精彩的表演赢得阵阵掌
声，也点燃了师生对新学期的期待。

安全同行，阳光成长 “开学第一课”上，同
学们分享寒假趣事，教室里充满欢声笑语。随
后，师生通过情景模拟和趣味问答，深入探讨安
全隐患，强化安全责任意识。心理健康教育环
节，老师带领同学们探索“情绪的秘密”，学习情
绪调节方法，助力学生阳光成长。

心意满载，礼物传情 学校持续深化落实
“全员导师制”特色育人模式，导师们为结对学
生精心准备“成长锦囊”。手写寄语、植物种子
等礼物，承载着导师的关怀与期许，也传递出尊
重个性、鼓励成长的育人理念。

梦想起航，未来可期 开学第一天，同学们
在愿望卡上写下新学期的愿望与祝福。这些愿
望如同种子，等待着用努力与坚持浇灌，最终绽
放出属于自己的光彩。

新学期，新气象。宋校嘉定实验学校的师
生们已整装待发，携手共进，勇敢追梦，共同书
写精彩篇章！ 文/周晨

灵蛇舞动迎新岁，梦想起航绘新篇
——上海市宋校嘉定实验学校举行2024学年第二学期开学典礼

在某社交平台搜索“代发朋友圈”，各
种带着标价定位的帖文充斥页面，买家下
单后便可以打开“任意门”，瞬间“穿越”到
世界各地，为其背书的便是朋友圈的定位
和打卡照片。其中，最受客户欢迎的当属
欧洲地区，帖文下动辄几十上百条评论，

“蹲”某地的“求助”下立即有人回复，足见
市场之广阔。汪子琦也是通过这种方式
找到了张悦。

张悦是伦敦的一名在读博士生，深耕
英国留学业务多年。第一次做代发是一
位客户主动找来，“突然有个妹妹找到我，
问我能不能帮她代拍。我有点蒙，但她给
的实在是太多了。”于是便开拓了“代发朋
友圈”这项新“业务”。

张悦平日都在伦敦，工作之余便逛拍
各大景点，除了像大本钟、大英博物馆、威
斯敏斯特教堂这些地标性建筑照片需要
常备外，张悦还会特地找到一些小众景点
拍摄，以备客户选择。当然，有特殊需求
的客户，只要加钱就可以享受私人订定
制，包括但不限于指定地点、写名字等。

“微信第一次异地登录需要24小时
后才可以操作账号发布朋友圈，你可以先
扫码登录然后退出，注意不要删除此设
备。”为了减少客户担心，张悦在发布朋友
圈时一般会使用iPad登录客户微信，保
持双设备同时在线，并且全程录屏以证明
不会有其他操作。

如何发布也有讲究，首先时间要与客

户确定，确保伦敦是白天而非深夜以免闹
笑话，如遇约定发布时间是阴雨天气而照
片选择却是晴天的话，则改为室内照片或
另约他日。其次除非客户确定即时发布，
张悦一般会存为草稿或私密发布之后留
待客户公开与编辑分组。“我们肯定要站
在客户的角度考虑问题的，毕竟朋友圈发
出去大家都能看到，不稍加注意便会弄得
客户很尴尬。”张悦说。

同样在做“代发朋友圈”的还有在洛
杉矶留学的廖淑怡。她从三个月前开始
接触“代发”，由于“业务”刚刚起步，所以
收费标准相对较低，一天的客源量也比较
大。她的客户群体多为年轻女性，“有在
校大学生，也有已经工作的，但年纪普遍
不会太大，大概二三十岁的样子。”至于为
何寻找“代发”，不同客户的理由也不一
样，有人出国玩但忘记编辑定位所以补
发，有人跟家人称出国旅游但实际没去所
以找“代发”应急，还有更多人则未透露原
因。“面对这些情况，我都很识趣地不多作
追问，因为无论是虚荣心也好，确实需要
也罢，这都属于客户的隐私，我们只需要
心照不宣地达成交易就好。”廖淑怡说。

谈及收入，张悦与廖淑怡却都表示并
不理想。“一条的收入还不够伦敦来回一次
的公交车费，不过有时候碰到的客户很有
趣，也就当交朋友了。”张悦说。廖淑怡也
觉得性价比不高，“市场是挺大的，但客单
价比较低，除非你做成这个行业的头部。”

80元就能让“朋友圈”环游世界？
远程代拍照发定位成了一门生意 律师：虚荣背后隐患重重

“照片1张9.9r，凑齐pyq九宫格80r，单张买断+5r。”凌晨，正在伦敦某大学实验室拍照的张悦将以上
内容用微信发给了当天她的第一位客户。由于单价较低，且照片质量较好，双方很快成交。五天后，一组
带着伦敦定位的异域照片将漂洋过海，出现在上海居民汪子琦的朋友圈中。继代购、代驾、代跑腿之后，
如今，代发朋友圈也仿佛成为一门生意。 青年报实习生 韩仪滨 见习记者 朱彬

“代发朋友圈”的操作从登录到发布最
快只需要24个小时，买卖双方无须见面且
身处异国，达成交易的保障只有言语间刚
刚建立起的信任，当买方微信异国登录之
后，账号如何使用已经不完全由账号主体
掌控。而沉浸在收获点赞与评论的买家们
似乎并未意识到此种代发行为背后所蕴藏
的法律风险。

上海市锦天城律师事务所过怡安律师
在接受采访时表示，账号主体在不知悉对
方身份的情况下提供含有个人隐私信息的
社交平台账号，有极大的可能导致个人信息
泄露。当账号主体的个人信息被违法犯罪
分子所掌握时，除了可能会使账号主体遭受
经济损失外，由于操作账号的行为人身在境
外且账号主体并不知晓其身份，因此在追究
行为人责任方面存在较大的困难。

其次，主张行为违法需要有足够的证据

加以证明。而违法犯罪分子利用个人身份
信息所进行的后续操作充满了不确定性，行
为人实施犯罪行为和账号主体得知犯罪行
为之间又存在滞后性，因此行为人有极大的
可能在这期间隐匿犯罪证据。同时，因为提
供社交平台账号是经过账号主体授权的行
为，所以违法犯罪分子也可能会据此抗辩，
为违法行为认定造成一定的障碍。

在朋友圈中展示自己是每个人的权
利，但为了“精装”朋友圈而置个人隐私信
息于不顾，甚至成为违法犯罪的受害者或
帮凶，未免得不偿失。

此外，这种朋友圈的“精装修”模式，一
旦被别有用心者用来包装自己，对异性或
者“猎物”实施欺骗甚至诈骗，还容易触发
犯罪。对于受众来说，一定要睁大自己的
眼睛，不能被这些包装出的“豪华”“美丽”
所迷惑。

代发朋友圈不只是在外留学生的兼
职方式，记者在采访中注意到，该业务正
逐渐发展壮大，甚至成为在外华人的重要
收入来源之一。

与张悦和廖淑怡不同的是，定居澳大
利亚的金雪不是将“代发朋友圈”作为兼
职，而是主要赚钱方式。此前金雪一直做
的是代购生意，在“代发朋友圈”火起来之
后，她敏锐地捕捉到了这一商机。“我要走
的路线与市场上的大多数不同，而是提供
给精英名媛商用，每张照片都是独家买
断，绝不会流入市场。”

相应的，金雪的客单价也比较高，“单
张照片52元，定位+9图299元，定位+视
频399元，如果自带图则有优惠”。与此
同时，对于朋友圈发布需求量较大的客
户，金雪还推出了8880元包月、24000元
包季、100000元包年的活动，额度分别为
30条、90条与不限量。

基于此前在代购行业的积累，金雪的
生意伙伴和客户资源都比较多，所以代发
朋友圈的业务开展起来并不困难。“我在
世界各地的朋友很多，只要客户要求的地
点不是太过生僻，我基本上都有照片。”金
雪说，“如果只是‘文案+地点’的朋友圈
很好解决，用点‘科技’就可以随处定位，
但要是同时需要照片，我又没有那个地方
的朋友就会比较麻烦。”

于是金雪开始逐步扩大自己的“事
业”版图，除了自己旅行之外，同时组建世
界各地留学生的群聊，一边买断照片，一
边在群里分发业务，接单的留学生也会从
她这里得到报酬。

“尽管目前看起来这一行发展得还不
错，我也会考虑开发更多的定制玩法给客
户，但代购业务我不会放弃，毕竟‘代发朋
友圈’的这阵风很难保证会一直吹下去。”
金雪说。

留学生赚钱新思路：兼职代发朋友圈

代购转行做代发：包月收费定制专属

朋友圈代替现场体验：涉及信息泄露风险
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张悦提供给客户的部分选图。 本版均为网络截图


